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Unternehmenstransaktionen

Ein Partnerangebot


https://www.white-ip.com/tax/
https://finnoval.de/
https://www.die-erfolgsvermittler.de/
https://www.rae-smf.de/

Themen

Mit unseren Modulen unterstiitzen wir Sie bei der erfolgreichen
Unternehmenstransaktion

Unser Ansatz ist flexibel und modular. Sie konnen unser
vollstandiges Leistungspaket nutzen oder gezielt einzelne
Module buchen, wenn bereits eigene Experten an Bord sind.
So stellen wir sicher, dass jede Nachfolgelosung optimal auf
lhre individuellen Bediirfnisse zugeschnitten ist — effizient,
praxisnah und nachhaltig.



Partnerubersicht

Hechtsanwalts ®
DIE ERFOLGS
gesellschaft mbH Ihr Expertennetzwerk fur Unternehmensnachfolge

Rechtliche Betreuun Suche von Unternehmensnachfolgern

=INNOWVAL i yhie'e

Betriebswirtschaftliche Beratung, Steuerrechtliche Beratung

Finanzierung, Bew n

Die Nachfolge eines Unternehmens ist ein vielschichtiger
Prozess, der strategische, rechtliche, steuerliche und
finanzielle Expertise erfordert. Als FINNOVAL, white ip tax, die
Erfolgsvermittler und die SMF-Rechtsanwaltsgesellschaft
haben wir uns fiir dieses Projekt zusammengeschlossen.
Dadurch ist es uns maglich, lhnen, als Kaufer oder Verkaufer,
eine ganzheitliche Expertise und Fachwissen in allen
Bereichen und Phasen zu bieten - von der Vorbereitung iiber
die Kaufphase bis hin zur erfolgreichen Ubergabe.


https://www.rae-smf.de/
https://finnoval.de/
https://finnoval.de/
https://finnoval.de/
https://www.die-erfolgsvermittler.de/
https://www.white-ip.com/tax/
https://www.white-ip.com/tax/
https://www.rae-smf.de/
https://www.die-erfolgsvermittler.de/

Typische Herausforderungen
warum ein Verkaufsprozess scheitert

Hemmnisse fiir potenzielle Nachfolger bei der Unternehmensnachfolge 2023

Inhaber finden keinen passenden Nachfolger 40%

Inhaber sind nicht rechtzeitig vorbereitet 39%

Inhaber fordern einen iiberhohten Kaufpreis 39%

Inhaber konnen emotional nicht "loslassen’

Inhaber warten mit Verkauf, um Altersvorsorge
aufzustocken

Inhaber befiirchten bei familieninterner Nachfolge
hohe Erbschaftssteuerbelastung

Andere Hemmnisse

STATISTA: DIHK, 12.02.2025

Inhaber zogem oft, den Nachfolgeprozess friihzeitig
anzugehen - sei es aus Sorge um den richtigen Kaufer,
steuerliche Fragen oder die Unternehmensbewertung. Unser
interdisziplinarer  Ansatz sorgt dafiir, dass diese
Herausforderungen strategisch gelost und Risiken vermieden
werden.



Typische Herausforderungen
warum ein Kaufprozess scheitert

Hemmnisse fiir potenzielle Ubernehmer bei der Unternehmensnachfolge 2023

Nachfolger finden kein passendes Unternehmen

Nachfolger haben Schwierigkeiten mit Finanzierung

Nachfolger unterschatzen Anforderungen

Nachfolger haben unzureichende Qualifikation

Nachfolger befiirchten bei familieninterner
Nachfolge hohe Erbschaftssteuerbelastungen

Andere Hemmnisse

STATISTA: DIHK, 12.02.2025

43%

33%

30%

21%

11%

10%

Viele potenzielle Unternehmensnachfolger stehen vor
finanziellen, organisatorischen und emotionalen Hiirden. Mit
unserer umfassenden Beratung und der Zusammenarbeit mit
starken Partnern helfen wir, Unsicherheiten zu minimieren und
den Ubergang erfolgreich zu gestalten.



Unser Angebot fiir Sie als Unternehmenskaufer

Kaufphase

Vorbereitungsphase

AN

AN

AN

S

Verkaufersuche (Erfolgsvermittler)

Begleitung Verhandlung (Erfolgsvermittler/SMF)
Kaufvertrag (SMF)

Notar & Kaufabwicklung (SMF)

Potentialanalyse zur Erweiterung (Invest, Geschaftsbereich, etc.) (FINNOVAL)
Suche nach geeigneten Kaufobjekten (Erfolgsvermittler)
Bewertung Kaufobjekte nach betriebswirtschaftlichen. Punkten (FINNOVAL)
Geschaftsmodell, Marktpotenzial
Unternehmensbewertung
etwaiges Integrationspotential in Unternehmen das kauft
Steuer-Priifung
Legal, Financial, Tax Due Dilligance (SMF, FINNOVAL, tax)
Finden passender Finanzierung & Unterstiitzung bei Akquirierung (FINNOVAL)

Nachfolgephase

Fordermittel fiir Investitionen (FINNOVAL)
Unternehmenscontrolling (FINNOVAL)
Integrationsprozess und Begleitung dahingehend

Um- und Neustrukturierung Recht und Compliance (SMF)



Unser Angebot fiir Sie als Unternehmensverkaufer

Verkaufsphase

Vorbereitungsphase

AN

AN

AN

AN

Kaufersuche (Erfolgsvermittler)
Verhandlungsfiihrung (Erfolgsvermittler/ SMF)
Kaufvertragsgestaltung (SMF)

Kauf & Notar (SMF)

S

Ubergabewille & Motivation (Auftraggeber)

.

Ubergabefahigkeit herstellen - betriebswirtschaftliche Analyse (FINNOVAL)
Uberpriifung Geschaftsmodell und Darstellung der Stirken
Marktfahigkeit / Zukunftspotential durch Marktanalysen
Prasentationsmaterialien erstellen
Unternehmensbewertung

.

Form der Ubergabe festlegen

.

Exposéerstellung fiir Verkauf (Erfolgsvermittler)

\

Steuerstruktur (SMF / tax)

Nachfolgephase

~ rechtliche und steuerliche Beratung nach Verkauf (SMF / tax)

~ Vermogensverwaltung (tax)



Wir stehen an lhrer Seite

Sebastian Mahler Uwe Schmidt Richard Schwarz Stephan Wohllebe

FINNOVAL SMF- Die Erfolgsvermittler white ip tax
Rechtsanwaltsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft



Wir stehen an lhrer Seite

3
4

S

Sebastian Mahler Tobias Kirchhoff Linda Grumbt Michelle Volz Albrecht Liel Dennis Groblehner
Fordermittel & Bewertung Geschaftsmodell- Marketing Marktanalyse Fordermittel
Finanzierung entwicklung

Uwe Schmidt Martin Marz Mario Goletz Stephan Wohllebe Olga Miersch

Rechtsanwalt Rechtsanwalt Rechtsanwalt Steuerberater Finanzbuchhaltung



SMF Rechtsanwaltsgesellschaft mbH
Konneritzstr. 33 - D-01067 Dresden
Tel.: +49 (0)351 5019 31 00

Mail: nachfolge@rae-smf.de

Web: www.rae-smf.de

FINNOVAL GmbH

KonigstraRe 7- D-01097 Dresden
Tel.: +49 (0)351 212 447 10
Mail: kontakt@finnoval.de

Web: www.finnoval.de

®
DIE ERFOLGS
Ihr Expertennetzwerk fiir Unternehmensnachfolge

Die Erfolgsvermittler GmbH

Am Junger-Lowe-Schacht 4- D-09599 Freiberg
Tel.: +49 (0) 3731774 08 05

Mail: info@die-erfolgsvermittler.de

Web: www.die-erfolgsvermittler.de

Y/l white ip

white ip | tax Steuerberatungsgesellschaft mbH
KonigstraBe 7- D-01097 Dresden

Tel.: +49 (0)351 212 443 22

Mail: stephan.wohllebe@whiteip-tax.com

Web: www.white-ip.com/tax

Legal Disclaimer

In unserem Netzwerk sind rechtlich und wirtschaftlich selbststiandige und unabhangig voneinander haftende
Unternehmen organisiert, die ihre beruflichen Leistungen eigenstandig und nicht als Sozietdat anbieten.

Diese Prasentation ist lediglich als allgemeine, unverbindliche Information gedacht und kann daher nicht als Ersatz
fiir eine detaillierte Recherche oder eine fachkundige Beratung oder Auskunft dienen. Es besteht kein Anspruch auf

sachliche Richtigkeit, Vollstandigkeit und/oder Aktualitat. Jegliche Haftung seitens der kooperierenden
Unternehmen wird ausgeschlossen.


https://finnoval.de/
https://www.rae-smf.de/
https://www.die-erfolgsvermittler.de/
https://www.white-ip.com/tax/

	Slide 1
	Slide 2: Themen
	Slide 3: Partnerübersicht 
	Slide 4: Typische Herausforderungen  warum ein Verkaufsprozess scheitert 
	Slide 5: Typische Herausforderungen  warum ein Kaufprozess scheitert 
	Slide 6: Unser Angebot für Sie als Unternehmenskäufer 
	Slide 7: Unser Angebot für Sie als Unternehmensverkäufer 
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10

