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Unternehmenstransaktionen

Ein Partnerangebot



Themen

Mit unseren Modulen unterstiitzen wir Sie bei der erfolgreichen
Unternehmenstransaktion

Unser Ansatz ist flexibel und modular. Sie konnen unser
vollstandiges Leistungspaket nutzen oder gezielt einzelne
Module buchen, wenn bereits eigene Experten an Bord sind.
So stellen wir sicher, dass jede Nachfolgelosung optimal auf
Ihre individuellen Bediirfnisse zugeschnitten ist — effizient,
praxisnah und nachhaltig.



Partnerubersicht

®
Hechtsanwalts DIE ERFOLGS
gese| tschaft mbH Ihr Expertennetzwerk fir Unternehmensnachfolge

Rechtliche Betreuung Suche von Unternehmensnachfolgern
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tax
Betriebswirtschaftliche Beratung, Steuerrechtliche Beratung

Finanzierung, Bewertung

Die Nachfolge eines Unternehmens ist ein vielschichtiger
Prozess, der strategische, rechtliche, steuerliche und
finanzielle Expertise erfordert. Als FINNOVAL, white ip tax, die
Erfolgsvermittler und die SMF-Rechtsanwaltsgesellschaft
haben wir uns fiir dieses Projekt zusammengeschlossen.
Dadurch ist es uns maglich, lhnen, als Kaufer oder Verkaufer,
eine ganzheitliche Expertise und Fachwissen in allen
Bereichen und Phasen zu bieten — von der Vorbereitung iiber
die Kaufphase bis hin zur erfolgreichen Ubergabe.


https://www.rae-smf.de/
https://finnoval.de/
https://finnoval.de/
https://www.die-erfolgsvermittler.de/
https://www.white-ip.com/tax/

Typische Herausforderungen,
warum ein Verkaufsprozess scheitert

Hemmnisse fiir potenzielle Nachfolger bei der Unternehmensnachfolge 2023

Inhaber finden keinen passenden Nachfolger 40%
Inhaber sind nicht rechtzeitig vorbereitet 39%
Inhaber fordern einen liberhohten Kaufpreis 39%

Inhaber konnen emotional nicht "loslassen"

Inhaber warten mit Verkauf, um Altersvorsorge
aufzustocken

Inhaber befiirchten bei familieninterner Nachfolge
hohe Erbschaftssteuerbelastung

Andere Hemmnisse

STATISTA: DIHK, 12.02.2025

Inhaber zogern oft, den Nachfolgeprozess friihzeitig
anzugehen - sei es aus Sorge um den richtigen Kaufer,
steuerliche Fragen oder die Unternehmensbewertung. Unser
interdisziplinarer  Ansatz sorgt dafiir, dass diese
Herausforderungen strategisch gelost und Risiken vermieden
werden.



Typische Herausforderungen,
warum ein Kaufprozess scheitert

Hemmnisse fiir potenzielle Ubernehmer bei der Unternehmensnachfolge 2023

Nachfolger finden kein passendes Unternehmen

Nachfolger haben Schwierigkeiten mit Finanzierung

Nachfolger unterschétzen Anforderungen

Nachfolger haben unzureichende Qualifikation

Nachfolger befiirchten bei familieninterner
Nachfolge hohe Erbschaftssteuerbelastungen

Andere Hemmnisse

STATISTA: DIHK, 12.02.2025
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Viele potenzielle Unternehmensnachfolger stehen vor
finanziellen, organisatorischen und emotionalen Hiirden. Mit
unserer umfassenden Beratung und der Zusammenarbeit mit
starken Partnern helfen wir, Unsicherheiten zu minimieren und
den Ubergang erfolgreich zu gestalten.



Unser Angebot fiir fir Ilhren Unternehmenskaufprozess

Kaufphase

Vorbereitungsphase

1 Strukturierte Verkauferansprache &
Transaktionsanbahnung (Erfolgsvermittler)

-1 Begleitung der Kaufverhandlungen(Erfolgsvermittler/SMF)
1 Ausgestaltung des Kaufvertrags (SMF, tax)
1 Notarielle Abwicklung & Vollzug der Transaktion (SMF, tax)

1 Potenzialanalyse zur Unternehmensentwicklung (FINNOVAL)
1 Zielgerichtete Identifikation passender Kaufobjekte (Erfolgsvermittler)

Bewertung und Wirtschaftlichkeitspriifung potenzieller Akquisitionsobjekte (FINNOVAL)

Due Diligence & Transaktionspriifung (SMF, tax, FINNOVAL)
71 Unterstiitzung bei Finanzierungsstrukturierung & Fordermittelberatung (FINNOVAL)

Nachfolgephase

1 Investitionsforderung & Mittelakquise (FINNOVAL)

1 Implementierung von Unternehmenscontrolling (FINNOVAL)

7 Integrationsmanagement & Change-Begleitung (FINNOVAL)

1 Umstrukturierung & Compliance-Beratung (SMF)



Unser Angebot fiir Ihren Verkaufsprozess

Verkaufsphase

Vorbereitungsphase

Kauferansprache & Transaktionsanbahnung
(Erfolgsvermittler)

Begleitung der Kaufverhandlungen (Erfolgsvermittler/SMF)

Rechtliche und steuerliche Ausgestaltung des
Kaufvertrags (SMF / tax)

' Notarielle Abwicklung & Vollzug der Transaktion (SMF)

7 Analyse des Ubergabewillens und Verkaufs-Motivation (Auftraggeber)

I Herstellung der Ubergabefihigkeit & betriebswirtschaftliche Analyse (FINNOVAL)
- Analyse und Optimierung des Geschaftsmodells
+ ldentifikation der Starken, Marktchancen und Risiken
-+ Durchfiihrung von Marktanalysen zur Darstellung von Zukunftspotenzial
- Unternehmensbewertung auf Basis wirtschaftlicher Kennzahlen

1 Erstellung professioneller Verkaufsunterlagen (Erfolgsvermittler)

I Festlegung der Ubergabeform & Optimierung der Steuerstruktur (SMF / tax)

Nachfolgephase

1 Steuerliche und rechtliche Nachbetreuung (SMF / tax)

1 Vermogensplanung & -verwaltung nach dem Verkauf (tax)



Wir stehen an lhrer Seite

Sebastian Mahler Uwe Schmidt Richard Schwarz Stephan Wohllebe

FINNOVAL GmbH SMF-Rechtsanwaltsgesellschaft Die Erfolgsvermittler GmbH white ip tax
mbH Steuerberatungsgesellschaft



Wir stehen an lhrer Seite

Ganzheitliche
Prozess-
begleitung

Kaufer und
Verkaufer



SMF Rechtsanwaltsgesellschaft mbH
Konneritzstr. 33 - D-01067 Dresden
Tel.: +49 (0)351 50 19 31 00

Mail: nachfolge@rae-smf.de

Web: www.rae-smf.de

FINNOVAL GmbH

KonigstralRe 7- D-01097 Dresden
Tel.: +49 (0)351 212 447 10
Mail: kontakt@finnoval.de

Web: www.finnoval.de

®
DIE ERFOLGS
Ihr Expertennetzwerk fir Unternehmensnachfolge

Die Erfolgsvermittler GmbH

Am Junger-Léwe-Schacht 4- D-09599 Freiberg
Tel.: +49 (0) 3731 774 08 05

Mail: info@die-erfolgsvermittler.de

Web: www.die-erfolgsvermittler.de

V7Y white ip

white ip | tax Steuerberatungsgesellschaft mbH
KonigstralRe 7- D-01097 Dresden

Tel.: +49 (0)351 212 443 22

Mail: stephan.wohllebe@whiteip-tax.com

Web: www.white-ip.com/tax

Legal Disclaimer

In unserem Netzwerk sind rechtlich und wirtschaftlich selbststandige und unabhéngig voneinander haftende
Unternehmen organisiert, die ihre beruflichen Leistungen eigenstandig und nicht als Sozietat anbieten.

Diese Prasentation ist lediglich als allgemeine, unverbindliche Information gedacht und kann daher nicht als Ersatz
fiir eine detaillierte Recherche oder eine fachkundige Beratung oder Auskunft dienen. Es besteht kein Anspruch auf
sachliche Richtigkeit, Vollstandigkeit und/oder Aktualitat. Jegliche Haftung seitens der kooperierenden
Unternehmen wird ausgeschlossen.



